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E Mdster Comercial y Ventas - online

Universidad
Europea Online

La Universidad Europea renovd en 2020 el Sello de Excelencia Europea
500+ otorgado por El Club Excelencia en Gestidn, siendo el mdximo
nivel de reconocimiento de la EFQM. Este certificado destaca a las
organizaciones por su gestion excelente, innovadora y sostenible
segun el Modelo EFQM.

Ademds, la Universidad Europea ha sido reconocida como Embajadora
de la Excelencia Europea 2020 por el Club Excelencia en Gestién,
siendo una de las 18 organizaciones en toda Espafia en ostentar este
honor y la Unica universidad en alcanzar esta distincion.

EhBAIADLRES OF |

EXCELENCIA
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Rankings que avalan nuestro compromiso

© STARS = QS Stars: Cuatro estrellas sobre cinco en calidad
“E e universitaria, logrando las 5 en algunas calificaciones como:
Internacionalizacién, Empleabilidad, Docencia, Aprendizaje
online e Inclusividad.

-I-HE_ ®  Times Higher Education: situa a la Universidad Europea en el
" top 3 de universidades privadas de Espafia.

:"(}' » EFQM (Fundacién Europea para la Gestién de la Calidad):
EFQM concede su mdximo reconocimiento a la universidad con un
sello de Excelencia Europea 500+ otorgado por el Club de la
Excelencia en Gestion.

i e . © Scimago Institutions Rating: destaca a la universidad por tener
. mds de 100 publicaciones seleccionadas con la investigacion
indexada en SCOPUS (base de datos bibliografica de

resimenes y citas de articulos de revistas).

5 Ve mds alld.



Mdster en
ventas - online

]

100% online

En el corazoén de cualquier negocio reside

la habilidad para investigar, desarrollar y
comercializar productos y servicios. Esto @

implica comprender las necesidades del
cliente, definir modelos de negocio eficaces

Espafiol

y generar valor para los usuarios. Estos
pilares son esenciales y son gestionados por
profesionales con habilidades comerciales
sélidas.

Al completar nuestro Mdster en Direccidn
Comercial y Ventas - online, estards
preparado para disefiar un enfoque de
direccién comercial adaptado al plan
estratégico y de transformacion digital de tu
empresa.

Aprenderds a identificar oportunidades
en mercados tanto tradicionales como
emergentes, colaborando estrechamente
con diversas dreas dentro de la
organizacién, como marketing, andlisis de
datos, producto y logistica.

Ademds, este mdster te proporcionard las
habilidades de liderazgo necesarias para
dirigir equipos y ejecutar un plan comercial
efectivo que garantice el logro de los
objetivos empresariales clave.

iDescubre cdémo este Mdster en Ventas
puede impulsar tu carrera hacia el éxito!

Inscribete



https://universidadeuropea.com/admisiones-y-financiacion/becas-ayudas/

Claustro
docente

Mdster Comercial y Ventas - online

El Mdster en Direccidén y Gestidn Financiera cuenta con

un claustro docente de excelencia. Nuestros profesores

son expertos en sus campos y estdn comprometidos
con brindar una educaciéon de alta calidad que prepare
a nuestros estudiantes para el éxito.

En la Universidad Europea, creemos que nuestro claustro docente de excelencia es un pilar

fundamental para el éxito de nuestros estudiantes en su viaje académico y profesional.

Experiencia Académicay
Laboral de Alto Calibre

Nuestros profesores destacan

por su sélida formacion

académica y amplia experiencia

en el mundo laboral.

Red de contactos
profesionales

Conexiones sélidas con el
sector brindan a nuestros
estudiantes oportunidades y
conocimientos actualizados.

Diversidad y
especializacion del
claustro

Valoramos la diversidad
de experiencia y
especializacién de
nuestro claustro.

Investigacion
innovadora y
contribucién al
conocimiento

Nuestro claustro
investiga y promueve el
avance del conocimiento
€N sus Campos.

Ve mas alla.
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Claustro
del master

El Mdster en Direccién Comercial y Ventas - online cuenta con un claustro docente de
excelencia. Nuestros profesores son expertos en sus campos y estdn comprometidos con
brindar una educacién de alta calidad que prepare a nuestros estudiantes para el éxito.

Dr. David Grdvalos Macho m
Director del Mdster

El perfil de titulado en Marketing es uno de
los mds demandados y, a la vez, el que mds
importancia juega en la estrategia de las
organizaciones, lo que garantiza unas de las
tasas de empleabilidad mds altas.

Isidro Sdnchez es experto en marketing con 2023 Universidad Europea
. . . Director de programa

un Doctorado en Marketing por la Universidad

Rey Juan Carlos y un MBA por la Universidad de

Barcelona, ademds de graduado en Business

Administration por la Staffordshire University 2001 Universidad Europea

. . PhD Teach
(Reino Unido) . eacher

Con mas de 15 aios de experiencia docente
y una amplia trayectoria en el sector, dirige

2000 NH Hotel

GroupResponsable
proyectos online

actualmente el Mdster en Marketing de la
Universidad Europea de Madrid.

Como CEO de The Sensory Lab desde 2009,
lidera proyectos en Customer Experience

2000 Interneting

Chairman
y Marketing Sensorial a nivel internacional,
ademds de ser reconocido por su expertise en el

“Internet de las Cosas”.

Con roles previos en medios como Telemadrid,
Marca y Expansién, aporta una visién integral
del marketing contempordneo.
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Aspectos

diferenciales

M Técnicas avanzadas de direccién comercialDominards técnicas
avanzadas para dirigir estratégicamente equipos comerciales,
maximizando resultados y alcanzando objetivos empresariales con
eficacia.

@ Desarrollo de liderazgo en ventasAprenderds a liderar y motivar equipos
comerciales, adquiriendo habilidades esenciales para inspirar y guiar a
tu equipo hacia el éxito en el mercado.

—) Estrategias efectivas de venta

Implementards estrategias de venta probadas y efectivas, disefiadas

para aumentar las ventas, expandir la base de clientes y mejorar la
rentabilidad del negocio.

O Optimizacion digital comercial
m Utilizards herramientas digitales avanzadas para optimizar los procesos
comerciales, aprovechando al mdximo las oportunidades que ofrece el
entorno digital.

Andlisis Econémico-Financiero
Dominards técnicas de andlisis econdmico-financiero para evaluar el

rendimiento de las acciones comerciales y tomar decisiones estratégicas
basadas en datos soélidos.

Perfil altamente demandado

Obtendrds un perfil altamente demandado en el mercado laboral,
destacando tus habilidades en direccidn comercial y ventas para

9 Ve mas alld.



Mdster Comercial y Ventas - online

Ve mads alld.




Mdster Comercial y Ventas - online

Elige la metodologia

que mejor se adapte a ti

Metodologia online

La metodologia online de la Universidad Europea se centra en el
estudiante y en garantizar un aprendizaje eficaz y personalizado,
acompafdndolo en todo momento para que logre sus objetivos.
La tecnologia y la innovacién nos permiten ofrecer un entorno
dindmico y motivador, con la flexibilidad que necesita y las
herramientas que aseguran la calidad formativa.

El sistema de aprendizaje de la Universidad Europea Online se
basa en un aprendizaje experiencial, con el que aprenderds de
una forma fdcil y dindmica, a través de casos prdcticos, recursos
formativos, participacion en debates, asistencia a clases virtuales
y trabajo individual y colaborativo, lo que favorece el intercambio

de ideas y el enriquecimiento mutuo entre estudiantes.

Durante tu proceso de aprendizaje, contards con varios recursos

que te facilitardn el proceso: aprendizaje. clases virtuales, que te

"

permitirdn participar y realizar tus propias aportaciones como si
estuvieses en una clase presencial, cuyo contenido queda grabado
para que puedas acceder a él; claustro formado por expertos

que te guiardn y apoyardn durante todo tu aprendizaje, junto

con los asistentes de programa y de experiencia al estudiante.
Ademds, contards con un sistema de evaluacién continua, con un
seguimiento por parte de los profesores, y un Campus Virtual que
te permite acceder en todo momento a los materiales.

Ve mas alla.
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Metodologia
online & on campus

En la Universidad Europea, te ofrecemos flexibilidad en tu educacion.
Puedes optar por estudiar tu mdster 100% online o disfrutar de nuestra

experiencia premium online & on campus. Elije la modalidad que mejor

se adapte a tu estilo de aprendizaje y metas educativas.

Tu educacidn, tu eleccion.

Programa Aprende en
de100 h T instalaciones
n 4 fines de semana (32H) Punteras y vive un
x Clases sincronas mds aprendizaje disruptivo en
trabajo online (68H) nuestras instalaciones

u 4 ECTs totales de formacién

Mejora tu

LGﬁ Microproyectos perfil

ue desarrollards de la e
9 certificdndote en

mano de profesionales de Blockchain e IA aplicada a

rimer nivel y de las mejores .
P Y ) los negocios

@ Dénde

En el Campus de Villaviciosa

empresas de cada sector

de Oddén, Madrid de la
Universidad Europea

Ve mas alla.
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Evaluacién continua

Sistema de evaluacion

del estudio que permite

al estudiante asimilar los
contenidos de forma progresiva
y eficaz segun avanza el curso.

5%

Tecnologia e innovacién

Campus virtual basado en una
plataforma dgil, que favorece el
aprendizaje colaborativo y las
herramientas que aseguran la
calidad formativa.

KO

Personalizacién

Centrada en garantizar en
todo momento un aprendizaje
eficaz, flexible y adaptado

en forma y contenido a las
necesidades del estudiante.

Oo
)

Apoyo docente

3 figuras especializadas en

la modalidad online: claustro
docente, asistentes de programa
y equipo de experiencia al
estudiante. Su objetivo es apoyar
el mejor desarrollo del alumno y
resolver todas sus dudas.

&
Contenido interactivo

Recursos dindmicos para facilitar
la comprensién del contenido y
motivar al estudiante a ampliar
sus conocimientos: clases
magistrales, seminarios y
tutorias semanales virtuales.

£

Networking

Los estudiantes online tendrdn
acceso a la red Alumni,
profesores y empresas. Se
incrementa el valor de mercado
de los perfiles de los alumnos,
creando profesionales altamente
atractivos en el mercado laboral.

Ve mas alla.
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Desarrolla nuevas aptitudes
con Harvard ManageMentor

Explora una oportunidad innovadora para fortalecer tus
habilidades a través de la certificacion en “Negociacion”
y “Persuasién” mediante las Insignias Digitales de Harvard
ManageMentor.

Al finalizar con éxito cualquiera de los cursos disponibles en
nuestro programa de mdster, obtendrds automdticamente
una certificacién emitida por Harvard.

Esto te permitird resaltar tus logros en plataformas como
LinkedIn, Twitter o Facebook.

iEleva tu perfil profesional destacando tus habilidades

Conoce a nuestros
colaboradores

BBVA O = repror

‘E:"M __';I- ’
%) iscria

certificadas!
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Perfil
recomendado

El Mdster en Direccién Comercial y Ventas estd enfocado
a alumnos con el siguiente perfil de ingreso:

Graduados en administracion de empresa, marketing y negocios
internacionales.

Profesionales del dmbito comercial y ventas con al menos un afio de
experiencia en departamento comercial, realizando funciones de atencién,
relaciéon y prospeccioén de clientes, elaboracién de propuestas y ofertas
comerciales, realizaciéon de informes de previsidon y andlisis de ventas,
andlisis de mercado y funciones afines.

Graduados en otras dreas con inquietudes profesionales dirigidas hacia el
campo de los negocios y las ventas

Requisitos de acceso

Para el acceso al Mdster se exige al estudiante el requisito legal
conforme a lo previsto en el R.D. 861/2010: Estar en posesion de
un titulo universitario oficial espafiol u otro expedido por una
institucion de educacién superior perteneciente a otro estado
integrante del Espacio Europeo de Educacidén superior que
faculte en el mismo para el acceso a ensefianzas de Mdster.

Titulo conforme a sistemas educativos ajenos al Espacio
Europeo de Educacion Superior sin necesidad de la
homologacién de sus titulos, previa comprobaciéon por la
Universidad de que aquellos acreditan un nivel de formacion
equivalente a los correspondientes titulos universitarios
oficiales esparioles y que facultan en el pais expedidor del
titulo para el acceso a ensefianzas de postgrado.
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Especializa
tu mdster

Combina tu mdster con nuestros expertos en atencién al cliente,
comportamiento del consumidor o marketing internacional y obtén una
doble titulacién ampliando tu perfil profesional.

Mdster en Direccién Comercial y
Ventas + Experto de atencién al
cliente

Aprende a gestionar un equipo de atencién al
cliente y ofrece la mejor asistencia telefénica.

Mdaster en Direccién Comercial y
Ventas + Experto en comportamiento
del consumidor

Aprende técnicas de neurociencia,
: psicologia y neuromarketing para
‘- / entender a los consumidores e influir en
/ sus decisiones de compra.

Mdster en Direccion Comercial
y Ventas + Experto en marketing
internacional

Lidera la expansion global de las empresas con
una formacion multidisciplinar e intercultural.z

16
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Competencias y habilidades
del director de ventas.
— b ects

Planificacién y gestion del
equipo de ventas.
— b ects

La neurociencia y el
estudio del consumidor.
— b ects

Distribucién comercial y
logistica.
— b ects

Las nuevas herramientas
de gestién y relacién con
el cliente

— b ects

10.

Mdster Comercial y Ventas - online

La integracién de los canales

digitales en la estrategia comercial

— b ects

Técnicas de venta y
negociacion
— b ects

El plan de ventas dentro
del plan estratégico de
marketing

— b ects

Prdcticas profesionales
— b ects

Trabajo Fin de Mdster
— b ects

Ver plan de estudio completo

Ve mas alla.
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Nuestro modelo
educativo

Aprendizaje experiencial:

El estudiante aprende haciendo, sin accién no hay
aprendizaje. Llevards a la prdctica los conocimientos
aprendidos a través de nuestro campus virtual y de
las herramientas online que ponemos a tu disposicion.

Aprendizaje auténomo:

El docente fomenta que los

estudiantes aprendan por si mismos.

El estudiante se concibe como L ] “
un agente activo y cooperativo,

o

protagonista de su propio aprendizaje.

Aprendizaje colaborativo:

El estudiante experimenta la sensaciéon de
“aprender juntos”, ya que se ve motivado
para lograr su propio aprendizaje y
acrecentar también los logros de los demds.

Aprendizaje creativo:

El desarrollo de la creatividad y la manifestacion de la propia
iniciativa hacen percibir el conocimiento como algo abierto

que siempre es posible comprender desde otros dngulos.

18 Ve mds alld.
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Proceso de admision

El proceso de admisién para cursar un postgrado online en la Universidad Europea
puede llevarse a cabo durante todo el afio, si bien la inscripcidén en cualquiera de
nuestros programas estd supeditada a la existencia de plazas vacantes.

Para completar el proceso deberds seguir estos sencillos pasos:

1 — 1 Documentacién: Necesitards enviar la documentacion especifica

a tu asesor personal.

m Formulario de admision.
B Documento legal de acceso a la titulacion elegida.
m Fotocopia de tu DNI.
B Curriculum vitae.
2 —— Prueba de acceso: Una vez revisada la documentacién tu asesor

personal se pondrd en contacto contigo.

m  Entrevista personal.
m Test de evaluaciéon competencial.

m  Prueba de evaluacion de idioma (si procede).

3 ——— Reserva de plaza: Formalizacién de la reserva de plaza a través de
nuestros diferentes métodos de pago.

m  Domiciliacion bancaria.
m  Tarjeta de crédito.

m  Pago virtual.

iY ya estd! Bienvenido a la Universidad Europea Online.

#Vemasalla

Inscribete
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Otras titulaciones que
pueden interesarte

Madster Universitario
en Negocios Digitales

L Online

) Espafiol
%

Madster Universitario en
Marketing

(L Online

) Espafiol
%

Mdster Universitario en
Direccion de Empresas - MBA

L] Online

) Espanol
%
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http://universidadeuropea.com
tel:0034918340192
mailto:facultadsociales.online%40universidadeuropea.es?subject=
https://www.facebook.com/ueuropeaonline/
https://www.linkedin.com/company/universidadeuropeaonline/
https://www.youtube.com/@UniversidadEuropeaOnline
https://www.instagram.com/ueuropeaonline/
https://www.threads.net/@ueuropeaonline
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